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Sabina Hany,
CEO de Hany AG.

Hany AG: nouvelle adresse a Rapperswil — Jona

Déménagemen
Depuis sa création, cette entreprise
familiale spécialisée dans les
pompes et le domaine des techni-
ques des mélanges et des injections
s'était sédentarisée a Meilen.
L'automne passé, elle a pris
possession de ses nouveaux locaux
dans la zone industrielle de Buech
a Rapperswil-Jona.

Hiiny était depuis longtemps do-
micilié a Meilen. Pourquoi l'en-
treprise a-t-elle changé d’endroit?
Sabina Hany: La fondation de
I'entreprise Hany SA s’est pas-
sée il y a 130 ans. A ce mo-
ment-13, les batiments et les
terrains de I'entreprise se trou-
vaient encore en dehors du vil-
lage de Meilen. Le développe-
ment sur le long terme, année
apres année — aussi bien du vil-
lage que de l'entreprise - a fait que la
situation a bien changé. Les diverses
constructions du village ont placé finale-
ment l'entreprise dans une situation cen-
trale. Entre-temps, les constructions se
sont développées loin a la ronde et par
rapport aux terrains de l'entreprise il y
avait encore moins de possibilité de
construire et ainsi de continuer le déve-
loppement.

La régulation du trafic devenait difficile
dans le centre de la commune et il était
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Les anciens batiments a Meilen.

difficile de recevoir ou d’organiser une li-
vraison pressante. Pour solutionner les
besoins en organisation et en locaux,
il ne nous restait que 2 solutions: tout re-
structurer et reconstruire sur les emplace-
ments actuelles ou déménager dans de
nouveaux locaux dans une zone indus-
trielle organisée et ayant des techniques
de trafics acceptables. Aprés une inten-
sive réflexion, nous avons décidé de
changer d’endroit.

Comment étes-vous arrivé sur ce nouvel en-
droit, la zone industrielle de Bueche a Rap-
perswil-Jona? Quelles mesures et investisse-
ments étaient donc nécessaires?

Le nouvel endroit, nous l'avons trouvé
grace aun article dans un journal. Il se ré-

Le nouveau siége de I’entreprise a Rapperswil-Jona.

vélait étre idéal: D'un c6té nous pou-
vions profiter d'une nouvelle zone in-
dustrielle déja existante ensuite il restait
assez de terrain pour pouvoir s'organiser
au mieux. Du point de vue des trans-
ports, le nouveau lieu se trouve a moins
de 20 kilometres de l'ancien, ce qui ne
créait aucun probleme pour nos em-
ployés, et cela était tres important a nos
yeux. Nous avons transformé, agrandi et
rénové selon nos propres besoins, la
construction industrielle déja existante,
un batiment de Turmix. Hany SA a pro-
fité de faire des investissements impor-
tants pour des infrastructures modernes
halle de
stockage en hauteur, restaurant du per-

comme la partie bureau,

sonnel, ainsi que des stands d’essai pour



carnet

En haut: Le batiment industriel de Rapperswil-Jona a été transformé, rénové et
aménagé avec un équipement et une infrastructure moderne par Hany. Cela aussi

valable pour les bureaux et autres.
A droite: La halle de stockage en hauteur.

les pompes. Sur ces terrains nouvelle-
ment acquis, se trouvera aussi le siege
d’'Oskar Riiegg SA actuellement a Pfiffi-
kon SZ, entreprise appartenant a la fa-
mille Hany. Ritegg construit a coté du ba-
timent de service de Hany SA un centre
industriel avec une nouvelle partie bu-
reau, ceci sur une surface de plus de
1000 m? et qui sera opératif en 2008. Le
déménagement du domicile actuel de
Rilegg est aussi d@i, entre autres, a un
manque de place et des conditions de
fermeture des locaux défavorables. Cela
permettra aussi d’ouvrir le restaurant
d’entreprise de Hiny SA au personnel de
Riiegg SA.

Est-ce que le déménagement de Hdiny a pu se
faire dans les délais prévus?

D’une maniere générale oui! Depuis la
décision définitive de changer de lieu,
tout est allé assez vite: Au printemps
2006, nous avons acheté les nouvelles
surfaces a Jona. En juin nous avons com-
mencé la planification des batiments et
des déménagements. Nous avons oc-
cupé, comme prévy, les nouveaux bu-
reaux en octobre 2007. Pour ce qui est de
la mise en service des nouvelles halles,
ateliers, halles de stockages, etc. -
comme planifié - cela s’est fait en no-
vembre. Seuls les stands d’essais des
pompes ont eu un petit délai d’attente de
quelques semaines, mais cela est terminé
depuis la fin janvier.

Depuis la premiére planification des dé-
ménagements jusqu'a la mise en service

des nouvelles installations, il n'y a eu
que 17 mois. Nos planificateurs en logis-
tique ont, dans le cadre du transfert, dé-
placé pres de 4000 palettes de matériels
en quelques semaines, ainsi que des ma-
chines et des aménagements. Il a fallu
démonter, stocker, déplacer, remonter le
tout. Cela a été une tache considérable.
Nous sommes d'avis que toute l'entre-
prise sera totalement opérationnelle au
printemps.

Est-ce qu'apres ce déménagement, il y aura
des modifications dans les offres et presta-
tions d’'Hdiny?

Pour ce qui concerne notre clientele, 11
n'y aura aucun changement. Dans nos
nouveaux ateliers modernes, nous effec-
tuerons comme jusqu'a présent les
réparations, révisions et le montage des
spécialités. Hiany est reconnu comme
fournisseur compétant de systemes et
solutions pour des pompes innovantes et
surtout tres stires. Nos prestations de ser-
vice englobent tout le «cycle de l'eau».
Dans ce domaine, nous avons évolué et
passé de fabricant de pompe a fournis-
seur de systemes complets. Nous fournis-
sons le marché mondial en produits de
hautes qualités. Pour ce qui est de la
Suisse, nous avons un réseau de service
avec 12 lieux et plus de 40 monteurs de
services qui restent au service de notre
clientele.

Comment estimez-vous les perspectives de
développement d'Hiny SA?

Hény SA va tres bien. L'entreprise compte
actuellement 180 employés. Elle reste en
constante progression. Et cette conti-
nuité nous assure également une pro-
gression pour le futur. Et pour cela il faut
toujours pouvoir compter sur l'innova-
tion. Dans ce domaine, nous dévelop-
pons des projets tels que la récupération
des énergies au moyen de pompes a tur-
bines ou de pompes pelleton. Un autre
projet est la construction d'une nouvelle
série de pompes. Nous devons aussi arri-
ver a optimiser le rendement hydrauli-
que des pompes et atteindre un rende-
ment de 85%. Pour ceci, nous le combi-
nons avec un entrainement EEF1 qui
pour ce genre de construction permet de
réaliser un fonctionnement énergétique
tres efficace et trés intéressant pour le
client, ceci dans la durée. Ces pompes se-
ront montées exclusivement en Suisse.

Je suis d'avis que la conjoncture dans la
construction sera égale a celle de1’an der-
nier, avec une légere tendance a la baisse.
Nos nouveaux locaux et la modernité des
infrastructures nous offriront les condi-
tions idéales pour relever ces nouveaux
défis. A notre avis, nous sommes équipés
pour le mieux afin d'affronter le futur.

Un grand merci madame Hény pour
vos propos et prises de positions. M

Hany AG

8645 Jona
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